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NOTES INTERPRETATIVES
Note relative a I'article 3
Prix effectivement payé ou a payer

1. Le prix effectivement payé ou a payer est le paiement total
effectué ou a effectuer par I’acheteur au vendeur, ou au béné-
fice de celui-ci, pour les marchandises importées. Le paie-
ment ne doit pas nécessairement étre fait en argent. Il pourra
étre fait par lettres de crédit ou instruments négociables. 11
pourra s’effectuer directement ou indirectement. Le prix
effectivement payé ou a payer s’entend du prix des marchan-
dises importées. Ainsi, les transferts de dividendes et les
autres paiements de I’acheteur au vendeur qui ne se rappor-
tent pas aux marchandises importées ne font pas partie de la
valeur en douane.

2. Les activités entreprises par I’acheteur pour son propre comp-
te, autres que celles pour lesquelles un ajustement est prévu 2
Iarticle 4, ne sont pas considérées comme un paiement indi-
rect au vendeur, méme si I’on peut considérer que le vendeur
en bénéficie. 1l en résulte que, pour la détermination de la
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valeur en douane, le coGt de ces activités ne sera pas ajouté au
prix effectivement payé ou a payer.

3. La valeur en douane ne comprendra pas les frais ou coiits ci-
apres, a la condition qu’ils soient distincts du prix effective-
ment payé€ ou a payer pour les marchandises importées :

a) frais relatifs a des travaux de construction, d’installation,
de montage, d’entretien ou d’assistance technique entre-
pris aprés I’importation en ce qui concerne des mar-
chandises importées, telles que des installations, des
machines ou du matériel industriels ;

b) coiit du transport aprés 1'importation ;
¢) droits et taxes de 1I’Union.

4. Le prix effectivement payé ou a payer s’entend du prix des
marchandises importées. Ainsi, les transferts de dividendes et
les autres paiements de I’acheteur au vendeur qui ne se rap-
portent pas au paiement des marchandises importées ne font
pas partie de la valeur en douane.

Paragraphe 1 a) iii)

Parmi les restrictions qui ne rendraient pas un prix effectivement
payé ou a payer inacceptable figurent les restrietions qui n’affectent
pas substantiellement la valeur des marchandises. Une telle restric-
tion pourrait, par exemple, se produire lorsqu’un vendeur demande
a un acheteur d’automobiles de ne pas les revendre ou les exposer
avant une date déterminée marquant le début de I'année pour les
modeles en question.

Paragraphe 1 b)

1. Si la vente ou le prix sont subordonnés a des conditions ou a des
prestations dont la valeur, dans le cas des marchandises & éva-
luer, ne peut pas étre déterminée, la valeur transactionnelle ne
sera pas acceptable a des fins douanieres. i pourra s’agir, par
exemple, des situations suivantes :

a) le vendeur établit le prix des marchandises importées en le
subordonnant a la condition que I’acheteur achétera éga-
lement d’autres marchandises en quantités détermindes ;

b) e prix des marchandises importées dépend du ou des
prix auxquels P'acheteur des marchandises importées
vend d’autres marchandises au vendeur desdites mar-
chandises importées ;

¢) le prix est établi sur la base d'un mode de paiement sans
rapport avec les marchandises importées : par exemple,
lorsque les marchandises importées sont des produits
semi-finis que le vendeur a fournis & la condition de
recevoir une quantité déterminée de produits finis.

2. Toutefois, des conditions ou prestations qui se rapportent a la
production ou a la commercialisation de marchandises importées
n'entraineront pas le rejet de la valeur transactionnelle.
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}?amgraphe 2 pour étre convaincues, sans recherches plus approfondies, qu’il

1. Leés paragraphes 2 a) et 2 b) prévoient différents moyens d’éta-
blir 1acceptabilité d’une valeur transactionnelle.

2. Le paragraphe 2 a) prévoit que, lorsque 1’acheteur et le vendeur
sont liés, les circonstances propres 2 la vente seront examinées et
la valeur transactionnelle admise comme valeur en douane pour
autant que ces liens n’ont pas influencé le prix. Il ne faut pas
entendre par 1a que les circonstances de la vente devraient étre
exammées chaque fois que I’acheteur et le vendeur sont liés. Cet
examen ne sera exigé que lorsqu’il y aura doute quant a ’accep-
tabilité du prix. Lorsque les autorités douaniéres n’ont aucun
doute quant a I’acceptabilité du prix, celui-ci devrait étre accep-
té sans que I'importateur soit tenu de fournir des renseignements
complémentaires. Par exemple, les autorité€s douanieres peuvent
avoir examiné précédemment la question des liens, ou étre en
pbssession de renseignements détaillés concernant 1’acheteur et
le vendeur, et étre déja convaincues sur la base de cet examen ou
de ces renselgnements que les liens n’ont pas influencé le prix.

3. Lorsque les autorités douaniéres ne sont pas en mesure d’accep-
ter la valeur transactionnelle sans complément d’enquéte, elles
devraient donner a I'importateur la possibilité de fournir tous les
autres renseignements détaillés nécessaires pour lui permettre
d’examiner les circonstances de la vente. A cet égard, les autori-
tés douaniéres devraient étre prétes 2 examiner les aspects perti-
nents de la transaction, y compris la facon dont ’acheteur et le
vendeur organisent leurs rapports commerciaux et la fagon dont
le prix en question a été arrété, afin de déterminer si les liens ont
influencé le prix. S’il pouvait étre prouvé que Pacheteur et le
vendeur, bien que liés au sens de I’article premier achetent et
vendent I’un a ’autre comme s’ils n’étaient pas liés, il serait
ainsi démontré que les liens n’ont pas influencé le prix.

‘Par exemple, si le prix avait été arrété de maniere compatible avec

les pratiques normales de fixation des prix dans la branche de pro-

duction en question, ou avec la fagcon dont le vendeur arréte ses prix
pour les ventes 2 des acheteurs qui ne lui sont pas liés, cela démon-
trerait que les liens n’ont pas influencé le prix. De méme, lorsqu’il
serait prouvé que le prix est suffisant pour couvrir tous les coiits et

assurer un bénéfice représentatif du bénéfice global réalisé par I'en- |

treprise sur une période représentative (par exemple sur une base
annuelle) pour des ventes de marchandises de la méme nature ou de
la méme espéce, il serait ainsi démontré que le prix n’a pas €té
influencé.

4. Le paragraphe 2 b) prévoit que 'importateur aura la possibilité
de démontrer que la valeur transactionnelle est trés proche d’une
valeur « critére » précédemment acceptée par les autorités doua-
nieres et qu’elle est par conséquent acceptable selon les disposi-
tions de I’article 3. Lorsqu’il est satisfait & ’un des criteres pré-

“vus au paragraphe 2 b), il n’est pas nécessaire d’examiner la
question de I’influence visée au paragraphe 2 a). Si les autorités
douaniéres sont déja en possession de renseignements suffisants

est satisfait 2 I'un des critéres prévus au paragraphe 2 b) elles
n’auront pas de raison d’exiger de I'importateur qu’il en apporte
la démonstration.
Dans le paragraphe 2 b), I’expression « acheteurs non liés » s’entend
d’acheteurs qui ne sont liés au vendeur dans aucun cas particulier.

Paragraphe 2 b

Un certain nombre d’éléments doivent étre pris en considération
pour déterminer si une valeur « est trés proche » d’une autre valeur.
11 s’agit notamment de la nature des marchandises importées, de la
nature de la branche de production considérée, de la saison pendant
laquelle les marchandises sont importées, et du point de savoir si la
différence de valeur est significative du point de vue commercial.
Comme ces éléments peuvent varier d’un cas a I'autre, il serait
impossible d’appliquer dans tous les cas une norme uniforme, telle
qu’un pourcentage fixe. Par exemple, pour déterminer si la valeur
transactionnelle est trés proche des valeurs « critéres » énoncées au
paragraphe 2 b) de Iarticle 3, une petite différence de valeur pour-
rait étre inacceptable dans un cas concernant tel type de marchan-
dise, tandis qu’une différence importante serait peut étre acceptable
dans un cas concernant tel autre type de marchandise.

Note relative a Particle 4

Paragraphe 1 a) i)

L’expression « Commissions d’achat » s’entend des sommes versées
par un importateur a son agent pour le service qui a consisté a le
représenter a I’étranger en vue de I’achat des marchandises & évaluer.

Paragraphe 1 b) ii)

1. Deux considérations interviennent dans 'imputation des élé-
ments précisés au paragraphe 1 b) ii) de I'article 4, sur les mar-
chandises importées, a savoir la valeur de I’élément lui-méme et
la facon dont cette valeur doit étre imputée sur les marchandises
importées. L'imputation de ces éléments devrait s’opérer de
facon raisonnable, appropriées aux circonstances et conforme
aux principes de comptabilité généralement admis.

2 En ce qui concerne la valeur de I'élément, si I'importateur
acquiert ledit élément d’un vendeur qui ne lui est pas lié, pour un
coiit donné, ce coiit constitue la valeur de 1'élément. Si I'élément
a été produit par I’importateur ou par une personne qui lui est
lice, sa valeur serait le coiit de sa production. Si I’élément a été
utilisé précédemment par 1'importateur, qu’il ait ou non été
acquis ou produit par celui-ci, le codt initial d’ acquisition ou de
production devrait étre minoré pour tenir compte de cette utilisa-
tion, afin d’obtenir la valeur de 1’élément.

3. Une fois déterminée la valeur de I’élément, il est nécessaire de
I'imputer sur les marchandises importées. 11 existe diverses pos-
sibilités a cet effet. Par exemple, la valeur pourrait étre entiere-
ment imputée sur le premier envoi, si I'importateur désire payer
les droits en une seule fois sur la valeur totale. Autre exemple :
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I’importateur peut demander que la valeur soit imputée sur le | 7. Dans les cas ou la production de I’élément en question fait inter

nombre d’unités produites jusqu’au moment du premier envoi. venir un certain nombre de pays et s’échelonne sur un certain
Autre exemple encore : 'importateur peut demander que la laps de temps, 1’ajustement devrait étre limité a la valeur effecti-
valeur soit imputée sur la totalité de la production prévue, si des vement ajoutée a cet éiément en dehors de I'Union.

contrats ou des engagements fermes existent pour cette produc-
tion. La méthode d’imputation utilisée dépendra de la documen-
tation fournie par I’importateur.

Paragraphe 1 ¢
1. Les redevances et les droits de licence visés au paragraphe | ¢
de 'article 4 peuvent comprendre, entre autres, les paiementd

4. A titre d’illustration de ce qui préceéde, on peut considérer le cas effectués au titre des brevets, marques de fabrique ou de com-
d’un importateur qui fournit au producteur un moule a utiliser merce et droits d’auteur. Toutefois, lors de la détermination de 13
pour la production des marchandises a importer et qui passe avec valeur en douane, les frais relatifs au droit de reproduire les mar-
lui un contrat d’achat portant sur 10000 unités. Au moment de chandises importées dans I'Union ne seront pas ajoutés au prix
I’arrivée du premier envoi, qui comprend 1 000 unités, le produc- effectivement payé ou a payer pour les marchandises importées

teur a déja produit 4000 unités. L'importateur peut demander a
I’administration des douanes d’imputer la valeur du moule sur
1000, 4000 ou 10 0000 unités.

2. Les paiements effectués par 1’acheteur en contrepartie du droif
de distribuer ou de revendre les marchandises importées ng
seront pas ajoutés au prix effectivement payé ou a payer pour les

Paragraphe 1 b) iv) marchandises importées si ces paiements ne sont pas une condi
1. Les valeurs a ajouter pour les éléments précisés au paragraphes 1 tion de la vente, pour I'exportation, des marchandises importées
b) iv) de I'article 4 devraient se fonder sur des données objectives a destination de I'Union.

et quantifiables. Afin de réduire au minimum la tiche que repré-
sente, pour I’importateur et pour I’administration des douanes, la
détermination des valeurs a ajouter, il conviendrait d’utiliser, dans
la mesure du possible, les données immédiatement disponibles
dans le systeme d’écritures commerciales de I’acheteur.

Paragraphes 1 eet 1 f
Les conditions d’application de I'article 4 paragraphes 1 e et 1 f dy
présent réeglement sont déterminées par la Commission, par voie ddg
Reéglement d’exécution, aprés avis conforme du Comité deq
Experts Statutaire.

2. Pour les éléments fournis par I’acheteur et qu’il a achetés ou pris
en location, la valeur a ajouter serait le coiit de I’achat ou de la
location. Les éléments qui sont du domaine public ne donneront
lieu a aucune autre addition que celle du cofit des copies.

Paragraphe 3
Lorsqu’il n’existe pas de données objectives et quantifiables en cd
qui concerne les éléments qu’il est prescrit d’ajouter conformément
aux dispositions de Particle 4, la valeur transactionnelle ne peut pag

3. Les valeurs a ajouter pourront étre calculées avec plus ou moins | €tre déterminée par application des dispositions de I'article 3. Te

de facilités selon la structure de I’entreprise considérée, ses pra- | peut étre le cas, par exemple, dans la situation suivante : une rede-
tiques de gestion et ses méthodes comptables. vance est versée sur la base du prix de vente, dans I’Union, d’un

litre de produit donné, qui a été importé au kilogramme et transfor
4. Par exemple, il peut arriver qu’une entreprise qui importe divers | mé¢ en solution apres I'importation. Si la redevance se fonde en par
produits en provenance de plusieurs pays tienne la comptabilité | tie sur les marchandises importées et en partie sur d’autres éléments
de son centre de design, situé hors de I’Union de maniére a faire qui n’ont aucun rapport avec celle-ci (par exemple, lorsque les mar-
apparaitre avec exactitude les colits imputables sur un produit | chandises importées sont mélangées a des ingrédients d’origine
donné. En pareil cas, un ajustement direct pourra étre opéré de | nationale et ne peuvent plus étre identifiés séparément, ou lorsque
fagon appropriée par application des dispositions de Iarticle 4. la redevance ne peut étre distinguée d’arrangements financiers spé-
ciaux entre I’acheteur et le vendeur). 11 serait inapproprié de tenter
d’ajouter un élément correspondant i cette redevance. Toutefois, si
le montant de la redevance ne se fonde que sur les marchandises
importées et peut étre facilement quantifié, on peut ajouter un €élé-
ment au prix effectivement payé ou a payer.

5. D’autre part, il peut arriver qu'une entreprise passe les cofits
de son centre de design, situé hors de I'Union, dans ses frais
généraux, sans les imputer sur des produits déterminés. En pareil
cas, il serait possible d’opérer, par application des dispositions de
I'article 4, un ajustement approprié en ce qui concerne les
marchandises importées, en imputant le total des coiits du centre | Note relative a I'article 5
de design sur I’ensemble de la production qui bénéficie des
services de ce centre et en ajoutant les coiits ainsi imputés au prix | |- Lors de T'application de T'article 5, les autorités douaniéres

des marchandises importées, en fonction du nombre d’unités. se référeront chaque fois que cela est possible, 4 une vente de
marchandises identiques, réalisée au méme niveau commercial

6. Les variations des circonstances susmentionnées nécessiteront, et portant sensiblement sur la méme quantité que la vente dg
bien entendu, la prise en considération de facteurs différents pour marchandises a évaluer. En I"absence de telles ventes, il sera pos-

la détermination de la méthode d’imputation appropriée. sible de se référer a une vente de marchandises identiques réali

sée dans I’une quelconque des trois situations suivantes :
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a) vente au méme niveau commercial, mais portant sur une
quantité différente ;
b) vente & un niveau commercial différent, mais portant
sensiblement sur une méme quantité ; ou
¢) vente & un niveau commercial différent et portant sur
une quantité différente. /

2.§8’il y a eu vente constatée dans I'une quelconque de ces trois
situations, des ajustements seront opérés pour tenir compte,
selon le cas,

a) uniquement du facteur quantité,

b) uniquement du facteur niveau commercial ou

¢) a la fois du facteur niveau commercial et du facteur
quantité.

3. L'expression « et/ou » donne la faculté de se référer aux ventes
et d’opérer les ajustements nécessaires dans ’une que]conque
des trois situations décrites ci dessus.

4. Aux fins de Particle 5, la valeur transactionnelle de marchan-

_dises importées identiques s’entend d’une valeur en douane,
ajustée conformément aux dispositions des paragraphes 1 b) et 2
dudit article, qui a déja été acceptée en vertu de Iarticle 3.

5. Une condition de tout ajustement effectué en raison de différences
de niveau commerc:al ou de quantité est qu'un tel ajustement,
- qu’il conduise & une augmentation ou une diminution de la valeur,
ne soit opéré que sur la base d’éléments de preuve produits, éta-
blissant ¢lairement qu’il est raisonnable et exact, par exemple de
- prix courants en vigueur o figurent des prix qui se rapportent a
des niveaux différents ou a des quantités différentes. Par exemple,
si les marchandises importées a évaluer consistent en un envoi de
10 unités, que les seules marchandises importées identiques pour
lesquelles il existe une valeur transactionnelle ont été vendues en
quantité de 500 unités, et qu’il est reconnu que le vendeur accorde
des rabais de quantité, I’ajustement nécessaire pourra étre opéré en
invoquant le prix courant du vendeur et en utilisant le prix appli-
cable a une vente de 10 unités. Il n’est pas nécessaire pour cela
qu’une vente de 10 unités ait lieu, dés lors qu’il aura été établi, du
fait des ventes portant sur des quantités différentes, que le prix
* “courant est sincére et véritable. Toutefois, en I’absence d’un tel cri-
f"t‘ére' objectif, la détermination de la valeur en douane selon les dis-
posmons de I'article 5 n’est pas approprlee

Note relative a Varticle 6

1. Lors de I'application de I’article 6, les autorités douaniéres se
référeront chaque fois que cela sera possible, 2 une vente de mar-
chandises similaires, réalisée au méme niveau commercial

et portant sensiblement sur la méme quantité que la vente des
marchandises 2 évaluer. En I’absence de telles ventes, il sera pos-
sible de se référer a une vente de marchandises similaires, réali-
sée dans 1’une quelconque des trois situations suivantes :

a) vente au méme niveau commercial, mais portant sur une

quantité différente ;
b) vente a un niveau commercial différent et portant sensi-

blement sur une méme quantité, ou
¢) vente a un niveau commercial différent et portant sur
une quantité différente.

2.§’il y a eu vente constatée dans 1’une quelconque de ces trois
situations, des ajustements seront opérés pour tenir compte,
selon le cas,

a) uniquement du facteur quantité,

b) uniquement du facteur niveau commercial, ou

c)a la fois du facteur niveau commercial et du facteur
quantité.

3. L’expression « et/ou » donne la faculté de se référer aux ventes
et d’opérer les ajustements nécessaires dans P'une quelconque
des trois situations décrites ci-dessus.

4. Aux fins de I’article 6, la valeur transactionnelle de marchan-

dises importées similaires s’entend d’une valeur en douane, ajus-
tée conformément aux dispositions des paragraphes 1 b) et 2
dudit article, qui a déja été acceptée en vertu de I’article 3.

5. Une condition de tout ajustement effectué en raison de diffé-
rences de niveau commercial ou de quantité est qu’un tel ajuste-
ment, qu’il conduise 4 une augmentation ou une diminution de la
valeur, ne soit opéré que sur la base d’éléments de preuve pro-
duits, établissant clairement qu’il est raisonnable et exact, par
exemple de prix courants en vigueur ou figurent des prix qui se
rapportent a des niveaux différents ou 2 des quantités différentes.
Par exemple, si les marchandises importées & évaluer consistent
en un envoi de 10 unités, que les seules marchandises importées
similaires pour lesquelles il existe une valeur transactionnelle ont
€€ vendues en quantité de 500 unités, I'ajustement nécessaire
pourra étre opéré en invoquant le prix courant du vendeur et en
utilisant le prix applicable 4 une vente de 10 unités. 1l n’est pas
nécessaire pour cela qu’une vente de 10 unités ait eu lieu, dés lors
qu’il aura été établi, du fait de ventes portant sur des quantités dif-
férentes, que le prix courant est sinceére et véritable. Toutefois, en
I’absence d’un tel critére objectif, la détermination de la valeur en
douane selon les dispositions de I’article 6 n’est pas appropriée.

Note relative a P’article 8

1. L’expression « prix unitaire correspondant aux ventes... totali-
sant la quantité la plus élevée » s’entend du prix auquel le plus
grand nombre d’unités est vendu, lors de ventes a des personnes
qui ne sont pas liées aux personnes auxquelles elles achétent les
marchandises en question, au premier niveau commercial
suivant I’importation auquel s’effectuent ces ventes.

2. Par exemple : des marchandises sont vendues sur la base d’un
prix courant comportant des prix unitaires favorables pour les
achats en relativement grandes quantités.

Le plus grand nombre d’unités vendues & un prix donné est de 80;

en conséquence, le prix unitaire correspondant aux ventes totalisant

la quantité la plus élevée est de 90.













