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EDITO 
 
L’avènement de l’informatique et des Technologies de l’ Information et de la 
Communication  a contraint les entreprises à de nouveaux changements afin de leur 
permettre d’affronter la concurrence à tous les niveaux.   
Les Etats ’Africains et particulièrement ceux et de l’Afrique de l’Ouest ne sont pas 
restés en marge de cette révolution.  
 
Ils ont mis en place des politiques et instruments (Ministères chargés des TIC, 
instances de régulation des télécoms et adoption de plusieurs plans directeurs 
informatiques) qui ont favorisé une appropriation de l’outil informatique par les Etats 
du continent. 
 
Dans le privé, ces mesures se sont traduites par : 

- la création de grandes écoles d'informatique,  
- la création, l'implantation ou la représentation de grandes firmes,  
- l’organisation de forums de rencontres de professionnels des TIC,  
- l'accroissement du parc informatique  
- la création de nombreux emplois. 

 
Fort de cette dynamique, le salon West @frica Tech vise à mettre en exergue  
les initiatives des institutions sous-régionales des Etats de l’Afrique de l’Ouest, 
des entreprises, des personnes physiques ou morales qui oeuvrent au 
développement, à l’optimisation et à l'appropriation des performances des TIC  
par tous les acteurs du développement. 
Le Salon West @fricaTech a pour ambition, de rassembler dans un même cadre, 
l’offre la plus diversifiée et la plus complète des technologies de l’information et de la 



communication afin d’apporter aux Etats, aux entreprises et aux populations non 
seulement un panorama exhaustif des services, solutions et expertises, mais 
également toutes les clés pour décrypter ce secteur en perpétuelle évolution. 
 
West @frica Tech servira de tremplin à l’UEMOA pour faire connaître ses politiques 
sectorielles dans le domaine des TIC, leurs grandes réalisations, les différents 
chantiers en cours et le potentiel d’investissement  dans l’union. 
 
Le salon permettra aux décideurs politiques, de toucher du doigt, les  innovations et 
les possibilités qu’offrent les TIC en matière de bonne gouvernance et d’intégration. 
Point de rencontre d’une part, entre concepteurs, éditeurs, revendeurs, spécialistes 
et experts des TIC et d’autre part, entre les entreprises et les hommes d’affaires, 
West @frica Tech est une occasion unique pour les participants d’enrichir leurs 
expériences grâce aux contacts qu’ils noueront durant le salon avec les nombreux 
professionnels du domaine et d’évoquer les problèmes de l’heure, liés à leurs 
domaines d’activité. 
   
Il participe plus que jamais à : 
-  Créer un cadre d’expression, de promotion et d’échange des entreprises de 
l’Afrique de l’Ouest ;    
- Souligner l’excellence de la conception et de la mise en œuvre de solutions 
informatiques et des télécoms par les professionnels excercant dans l’espace ouest 
africain ; 
-  Promouvoir l’expertise des entreprises en matière de TIC et d’informatique ; 
- Optimiser le portefeuille client et conforter l’image de marque des exposants ; 
-   Présenter les offres, les nouvelles approches et pratiques en cours. 
Il vise également à : 
-   Susciter une synergie entre les différents acteurs du domaine ; 
-   Favoriser le renforcement de la coopération régionale dans le domaine des TIC 
-   Stimuler l’excellence et la qualité par l’organisation de grands prix. 
 
West @frica Tech c’est cinquante (50) entreprises et institutions ainsi qu’un millier 
de visiteurs professionnels et de consultants réunis pour faire émerger une vision 
commune partagée de l’ère de l’information qui se dessine sous nous yeux. 
 
De nos jours, il est évident que le salon est un média qui se distingue des autres par 
une spécificité qui lui est propre : le contact entre les entreprises et leurs clients, 
les entreprises et leurs fournisseurs, les entreprises et les clients de leurs 
clients.  
Rien ne remplace ni ne vaut le contact spontané qui fait la dimension humaine de ce 
lieu économique qui crée du lien et le multiplie. 
 

CONTENU 
 

UN EVENEMENT EN TROIS ACTES ! 
 
1- West @fricaTech / EXPOSITION : 3 JOURS EN ACCES LIBRE 
 
West @frica Tech regroupera les exposants les plus représentatifs en ingénierie 
informatique et Télécoms et portera sur  l’ensemble des offres en  technologies de 



l’information et de la communication, ainsi que les innovations et déploiements 
réussis au sein des Entreprises et Institutions de l’Union. 
 
DOMAINES D’ACTIVITE CONCERNES  
 
-    Ingénierie : télécoms / logicielle / sécuritaire 
-    Internet / e-Solution / e-Distribution / e-Banking 
-    Bureautique / Distribution / Formation 
-    Intégrateur & ssII/ Décisionnel 
-    Opérateur télécoms / Centre d’appels/ VoIP 
-    Presse spécialisée.  
 
2- LES ATELIERS ET CONFERENCES : 3 JOURS EN ACCES LIBRE 
 
L’objectif des ces conférences et communications est d’apporter aux entreprises un 
éclairage technique sur les marchés,les produits ,les conseils d’experts et les retours 
d’expérience pour leur permettre d’anticiper les prochaines évolutions. 
Elles seront l’occasion pour les exposants de mettre en exergue, leurs produits, leurs 
services et leurs succès. 
 
3- West @fricaTech / AWARDS  
 
West @frica Tech /Awards, est uniquement ouvert aux Institutions, Entreprises et 
personnes physiques évoluant dans l’espace UEMOA. 
Il vise à distinguer les déploiements réussis et les innovations en entreprise autour 
des technologies de l’information et de la communication, les initiatives d’entreprises 
et de personnes physiques  qui oeuvrent à l’optimisation et à l’appropriation des 
performances des systèmes de gestion de l’information et de la communication par 
les populations de l’Afrique de l’ouest.  
Il vise également à promouvoir la qualité dans les prestations proposées par les 
entreprises. 
 
Les trophées sont répartis en 12 catégories : 
 
Pour les institutions, entreprises et personnes physiques (06 trophées) 
- Déploiement réussi en entreprise 
- Déploiement réussi en collectivité territoriale 
- Déploiement réussi en institution étatique 
- Déploiement réussi en institution sous-régionale 
- Prix spécial du jury 
- Trophée d’honneur 
 
Pour les entreprises d’informatique et de télécoms (06 trophées) 
- Meilleur fournisseur de services Internet 
- Meilleure entreprise d’ingénierie logicielle 
- Meilleure entreprise d’ingénierie sécuritaire 
- Meilleure entreprise d’ingénierie télécoms 
- Meilleur manager 
- Prix spécial du jury. 
 



Les nominations sont soumises aux critères de deux jurys (un jury par catégorie) 
constitués d’éminentes personnalités du monde de l’informatique, des télécoms, de 
la presse, et des affaires. 
 

                                                       PARCOURS TICE 
 

 Technologies de l’Information et de la Communication dans l’Enseignement. 

Un parcours TICE sera spécialement créé pour répondre aux enjeux que 
représentent la maîtrise et l’utilisation des TICE dans le système éducatif aujourd’hui. 

Ce parcours se justifie par : 

- La place et l’importance que les premiers responsables de l’UEMOA  
accordent au secteur de l’enseignement supérieur et de la formation 
professionnelle. 

- La politique mise en œuvre par l’UEMOA avec le soutien de bailleurs de fonds 
et de partenaires au développement. 

- La très forte demande, en formation des différents acteurs de la vie socio-
économique, pour s’adapter aux évolutions technologiques. 

 

OBJECTIFS 

Le parcours TICE ambitionne :  

     -   de faire connaître les nouvelles possibilités pédagogiques apportées par les 
TICE ; 

     -   de démocratiser les usages innovants et les projets des nombreux acteurs ; 

     -   d’offrir une vitrine au dynamisme du marché et à ses évolutions. 

Il se veut un lieu : 

- de présentation et de démonstration de matériels et d’équipements destinés à 
l’enseignement et à la formation 

- d’information sur les nouvelles filières, les diplômes et les nouveaux métiers 
proposés par les écoles, instituts et centres de formation 

- de lancement de nouveaux produits par les exposants  
 

PARTICIPATION 

Le parcours TICE est réservé aux sociétés d’informatique, aux entreprises 
spécialisées  dans la production de matériel et supports didactiques, aux 
distributeurs et développeurs de solutions personnalisées aux écoles, instituts et 
centres de formation. 

Il intéresse particulièrement les ministères concernés, les chefs d’établissements, les 
enseignants, les documentalistes, les chefs de travaux, les intendants, les 
responsables informatiques, toutes les personnes ressources (responsables des 
affaires académiques et éducatives, les conseillers pédagogiques, les responsables 
d’achats). 

CONTENU  

Trois (03) plates-formes composent le parcours TICE : 



1. la plate-forme TIC  

Multimédia et réseaux, enseignement à distance et en ligne, outillages et 
applications pédagogiques. 

2. la plate-forme équipements et gestion des établissements 

Matériels et équipements didactiques, matériels pour l’équipement des 
établissements d’enseignement et de formation professionnelle, Systèmes et outils 
de gestion des établissements. 

3. la plate-forme partenaires et grandes écoles 

Elle regroupe tous les partenaires intervenant dans les secteurs de l’enseignement 
supérieur et de la formation professionnelle, les grandes écoles et instituts 
supérieurs, les centres de formation. 

 

EXPOSER 
 

PLUS QU’UN SALON UN VERITABLE DISPOSITIF DE 
COMMUNICATION ! 

 
11 BONNES RAISONS DE PARTICIPER AU SALON 
 

1. Etre au cœur de l’actualité de l’informatique et des TIC en Afrique de l’Ouest. 

2. Présenter et démontrer votre savoir faire, vos outils et services.  

3. Valoriser et dynamiser votre marque, votre réseau, votre entité.  

4. Bénéficier d’opportunités commerciales internationales.  

5. Entretenir votre relationnel client.  

6. Développer votre clientèle.  

7. Prendre la parole auprès des visiteurs et présentez vos nouveaux produits.  

8. Rencontrer les journalistes et optimiser vos relations presse.  

9. Faire passer vos messages auprès des personnalités politiques 

10. Profiter des rendez-vous d’affaires. 

11. Intervenir aux conférences. 

 
QUI EXPOSE ? 
 
L’exposition est ouverte à toutes les entreprises, consultants exerçant dans un des 
secteurs suivants : 
 -   Ingénierie : télécoms / logicielle / sécuritaire 
-    Internet / e-Solution / e-Distribution / e-Banking 
-    Bureautique / Distribution / Formation 
-    Intégrateur & ssII/ Décisionnel 
-    Opérateur télécoms / Centre d’appels/ VoIP 



-    Presse spécialisée 
 
STANDS 
 
Des stands de 12m2 équipés de prises d’alimentation électrique sont proposés (nus 
ou équipés). 
  -  nu, il comprend : le raccordement électrique (500.000FCFA)  
  - équipé, il comprend : le mobilier soit une (01) table et trois (03) chaises et les 
services d’une hôtesse (700.000FCFA). 
                                                                                               

VISITER 
 

RECONTRER - S’INFORMER – COMPARER - ECHANGER 
 

Où trouver de nouveaux partenaires, comment choisir les produits et 
technologies qui renforcent vos performances, comment vous former, vous 

équiper aux meilleures conditions ? 
 
Le salon West @frica Tech a été conçu pour permettre aux visiteurs professionnels 
de découvrir et de rencontrer les meilleurs acteurs utiles à leurs besoins et projets : 
 

- Des exposants majeurs pour faire les bons choix. 
- Des conférences pour comprendre les enjeux et définir ses besoins. 
- Des ateliers exposants pour mieux appréhender les applications techniques. 
- Des Trophées pour découvrir et souligner les meilleures pratiques. 
- Rencontrer les acteurs les plus dynamiques du marché et ressentir 

l’effervescence du secteur. 
- Comparer  les solutions offertes sur un marché en pleine expansion  

                    
Une plate-forme d’affaires internationale ! 

 
West @frica Tech accueillera des visiteurs des différents pays de l’Afrique de 
l’Ouest et d’ailleurs composés de : 
Direction Générale, Direction Commerciale, Direction Marketing et Communication, 
Direction Marketing et Web Marketing, Chefs de produits, Direction 
e-commerce, e-business et  des fonctions techniques telles que  : DSI, Responsables 
Informatiques et de bases de données, Chefs de Projets, Développeurs, 
Webmasters etc. 

Vous recherchez des prestataires pour répondre à vos problématiques 
d’informatique et de télécoms ? 

 
Le service de Rendez-Vous d'Affaires vous offre l'opportunité de faire avancer 
vos projets en organisant des rencontres personnalisées avec les exposants 
que vous aurez sélectionnés, et ce en fonction de votre planning ! 
 
Un centre d’affaires sera ouvert sur le site de l’exposition afin de faciliter les 
rencontres et les échanges entre les exposants et les visiteurs professionnels. Il 
comprendra toutes les commodités nécessaires, à savoir salons et bureaux privatifs  
avec connexion Internet, secrétariat / bureautique, bar etc.                                        



OUTILS DE COMMUNICATION A L’UNITE 
 

COMMENT ETRE VU ET RECONNU EN COMPLEMENT DE VOTRE 
STAND ? 

 
                               EXPOSER C’EST COMMUNIQUER ! 
 
Pour optimiser votre participation au salon, nous avons élaboré des outils de 
communications qui vous permettront de vous faire remarquer au cœur de ce grand 
évènement qu’est le Salon ouest africain des Technologies de l’Information et de la 
Communication. 
Ces outils vous aideront à accroître votre visibilité, à vous démarquer de vos 
concurrents et à valoriser vos compétences vis-à-vis des visiteurs avant, pendant 
et après le salon. 
 

ASSOCIEZ-VOUS À L’UN DE CES SUPPORTS POUR CAPTER L’ATTENTION 
DES VISITEURS ! 

 
CATALOGUE OFFICIEL  
Votre publicité et / ou votre logo dans le Catalogue du salon vous permet une forte 
visibilité pendant toute la durée du salon. 
Diffusion gratuite à 10 000 exemplaires. 
 
Tarifs des insertions : voir formulaire de souscription  
 
-    Format :            A4 
-    Impression :     quadrichromie 
-    Tirage :             10 000 exemplaires 
Ie Catalogue du salon regorgera d’informations pratiques sur le salon, la présentation 
des exposants, le planning des conférences, des ateliers exposants des 
communications et présentations diverses. 
 
ANNUAIRE 
Votre publicité dans  l’Annuaire des entreprises d’informatique de l’Afrique de l’Ouest 
vous permet une visibilité permanente auprès des sociétés et des professionnels 
dans les  Etats de l’Afrique de l’Ouest.   
Mettez en avant votre marque, dans une édition ciblée. 
Diffusion gratuite à 5000 exemplaires 
 
Tarif des insertions : voir formulaire de souscription  
 

- Format :         A4 
- Impression :    quadrichromie 
- Tirage :           5 000 exemplaires 

 
L’ANNUAIRE des entreprises d’informatique de l’Afrique comprendra une 
présentation des grands projets informatiques et Télécoms de l’UEMOA ainsi que 
ceux de ses Etats membres, un chapitre rédactionnel didactique pour tout savoir sur 
l’actualité du marché et du conseil, une classification des sociétés par rubriques sous 



forme de fiches signalétiques, un panorama des acteurs du conseil des associations 
et presses professionnelles etc.                                                      
 
Entrez dans l’univers de l’intelligence Informatique et Télécoms 
Véritable outil d’aide à la décision de 200 pages, "l’ANNUAIRE" est le seul guide 
professionnel de l’Afrique de l’Ouest dédié à l’informatique et aux télécoms. 
 
LETTRE D’INFORMATION 
Créez un trafic sur votre stand ! 
Présentez vos produits, vos services, faites vous connaître avant le salon en faisant 

votre promotion et présentez aux visiteurs une offre attractive. 
 
Distribution gratuite 
 
- Format :               A4 
- Impression :         quadrichromie 
- Papier :                 90g couché 
- Tirage :                 5000 exemplaires par mois          
Quatre (04) lettres d’information sur support papier (2000 exemplaires par mois) et 
sur le site web seront éditées et diffusées gratuitement pendant les mois précédents 
le salon et un mois après celui-ci ( août, septembre, octobre, novembre) à l’endroit 
des exposants, des visiteurs, des entreprises et de la presse. Elle regorgera 
d’informations sur le Salon, l’état d’organisation, des interviews de sponsors et 
partenaires, la liste des exposants, des informations pratiques pour les exposants et 
les visiteurs, l’avant programme des rencontres et conférences, les thèmes, la 
présentation des entreprises exposantes et des produits, etc.   
 

OFFRE DE SPONSORING 

Capitalisez sur votre expertise : Présentez votre société avant, pendant 
et après le salon dans des outils de référence en souscrivant à notre 

offre de sponsoring. 
 

PACK GOLD SPONSOR (un opérateur en exclusivité par domaine d’activité) : 
8.000.000 FCFA  
A partir de la date de signature du protocole de sponsoring. 

- logo, en tant que Gold Sponsor sur l’ensemble de la communication avant,   
           pendant et après le salon,       

- logo sur les e-mailings visiteurs ; 
- un atelier exposants 
- un stand équipé d’une table et de trois chaises 
- Une (01) hôtesse d’accueil 
- deux (02) tables VIP de 10 places chacune lors du gala 
- remise de trophée par le dirigeant lors du gala 
- présence du logo sur le podium lors du gala 
- une page de publicité dans l’ANNUAIRE  des entreprises d’informatique de 

l’Afrique de l’Ouest 
- une page de publicité dans le catalogue du Salon 
- distribution d’un document à l’accueil du Salon par vos soins 

 



PACK SILVER SPONSOR (limité à 04 opérateurs) 6.000.000 FCFA  
A partir de la date de signature du protocole de sponsoring. 

- logo, en tant que Silver Sponsor sur l’ensemble de la communication avant,   
           pendant et après le salon,       

- un atelier exposants 
- un stand équipé d’une table et de deux  chaises 
- une (01) hôtesse d’accueil 
- une table VIP de 10 places lors du gala 
- remise de trophée par le dirigeant lors du gala 
- présence du logo dans la salle lors du gala 
- ½ page de publicité dans l’ANNUAIRE des entreprises d’informatique de 

l’Afrique de l’Ouest 
- une page de publicité dans le catalogue du Salon 

 
PACK BRONZE SPONSOR (limité à 06 opérateurs)  4.000.000 FCFA 
A partir de la date de signature du protocole de sponsoring. 

- logo, en tant que Bronze Sponsor sur certains supports de communication du 
Salon ; 

- un stand équipé d’une table et de deux chaises 
- une (01) hôtesse d’accueil 
- une table VIP de 10 places lors du gala 
- remise de trophée par le dirigeant lors du gala 
- présence du logo dans la salle lors du gala 
- ¼ page de publicité dans l’ANNUAIRE des entreprises d’informatique de 

l’Afrique de l’Ouest 
-  ½ page de publicité dans le catalogue du Salon 

 
OUTILS DE PROMOTION 

 
La promotion de West @frica-Tech sera soutenue par un plan de communication 
dense et précis : site web, affiches, annonces TV et radio, insertions presse, 
banderoles, prospectus, gadgets. 
Il apparaît comme un évènement majeur et unique pour le monde des TIC de 
l’Afrique de l’Ouest. 
A cet effet, la presse internationale et l’ensemble de la presse régionale seront 
associés à l’évènement. 
Un plateau Télé sera initié à l’intention des responsables de l’UEMOA et des 
opérateurs économiques.  
 
UN PLAN MEDIA PERCUTANT 
Affichage, diffusion de spots télé et radio, des annonces dans la presse écrite, dans 
tout les 15 pays de l’Afrique de l’Ouest. 
Des partenariats média, des  dépliants, des mailings diffusés auprès des 
entreprises de la région. Un salon relayé sur Internet. 
 
 
 
 
 



APPEL A COMMUNICATION 
 
West @frica Tech représente une grande opportunité pour les exposants, de 
présenter les enjeux et les avantages de la mise en œuvre de solutions 
informatiques et télécoms de nouvelle génération. 
C’est aussi l’occasion de faire le point sur les préoccupations majeures des 
entreprises utilisatrices des TIC. 
L’objectif des ces conférences et communications est d’apporter aux entreprises un 
éclairage technique sur les marchés,les produits ,des conseils d’experts et des 
retours d’expérience pour leur permettre d’anticiper les prochaines évolutions. 
En relation avec l’actualité, des TIC, nous avons déterminé un certain nombre de 
grands axes. 
Les exposants peuvent également à leur tour, contribuer aux choix des thèmes, en 
nous soumettant leurs propositions d’intervention. 
 

PRINCIPALES THEMATIQUES PROPOSEES 
La liste ci-dessous n’est pas exhaustive, n’hésitez donc pas à nous soumettre 
d’autres sujets. 
 
A/ e-BUSINESS 

- Stratégies, marché : stratégies de développement en ligne pour la presse et 
les médias. 

- Marketing, communication & publicité en ligne : référencement – publicité 
– e-mail marketing – gestion de contenu – mesure d’audience et analyse de la 
performance. 

- Gestion de la relation clients en ligne : outil du e-commerce – gestion de 
bases de données. 

- E-commerce, e-business : plate-forme technique – solution PME/PMI – 
solution de paiement – catalogue électronique – certification électronique – 
gestion des flux logistique – hébergement. 

- Outil de développement online : outils de développement pour les 
applications des terminaux mobiles – tendances Web design. 

 
B/ LOGICIELS (ERP, Finance, Compta, Paie, RH etc.) 

- Consolidation, reporting, diagnostique : quels sont les outils disponibles ? 
- Quels nouveaux modes, produits et systèmes de pilotage pour rendre 

l’entreprise performante ? 
- Comment concevoir ou optimiser le système de contrôle de gestion ? 
- Comment intégrer les normes de sécurité dans le système d’information ? 
- Quelle dimension management pour une mise en œuvre réussie d’outils 

décisionnels  ? 
- Quelles spécificités PME/PMI dans le choix d’un système d’information et de 

gestion ? 
- Comment maîtriser les coûts informatiques ? 

 
C/ SECURITE 

- Comment organiser le contrôle permanent de la sécurité et permettre une 
meilleure gestion des risques ? 



- VoIP, Web, meilleures pratiques pour sécuriser la convergence des 
applications IP et contrôler le contenu. 

-  Analyse du marché de la sécurité. Les tendances technologiques et 
comportements des utilisateurs. La cybercriminalité. 

- Comment se prémunir face aux dangers touchant le poste de travail ? 
- Mobilité et sécurité : la confidentialité des données, un enjeu majeur pour 

l’entreprise. 
- Sécurité physique des infrastructures. 

 
D/ TECHNOLOGIE IP 

- Intégration de la VoIP au système d’informations. 
- Tendances du marché des infrastructures IP et des services. 
- Technologies et systèmes IP, la prise en compte de la mobilité des 

utilisateurs. 
 

A QUI S’ADRESSENT LES CONFERENCES ? 
La promotion de West @frica Tech se fait à travers un large programme de 
marketing et de communication. 
Partenariat presse, envoie d’invitations et des programmes des conférences et 
communications pendant un (01) mois aux entreprises et institutions issues de tous 
les secteurs d’activités et de toutes les tailles. 
Le public participant aux conférences est issu des directions fonctionnelles : Direction 
Générale, Direction Commerciale, Direction Marketing et Communication, Direction 
Marketing et Web Marketing, Chefs de produits, Direction e-commerce, e-business et  
des fonctions techniques telles que  : DSI, Responsables Informatiques et de bases 
de données, Chefs de Projets, Développeurs, Webmasters etc. 
 

CONDITIONS DE SOUMISSION 
Chaque communication doit comprendre : 

- L’identité de l’intervenant, ses références et coordonnées 
- Le titre de son intervention en indiquant clairement le thème choisi, le 

descriptif de l’intervention en une page (A4 max), la cible à qui s’adresse 
l’intervention (fonction, secteur d’activité) 

NB : toute communication comportant implicitement des présentations de produits 
sera écartée. 
 

MODALITES PRATIQUES 
- Propositions de communication à retourner à OSD COMMUNICATIONS 
- Le français est la langue officielle de West @frica Tech 
- Durée maximum des interventions 15 minutes. 
- L’organisation ne rétribue pas les intervenants. 

 
PROGRAMME DES RENCONTRES 

 
Nous avons prévu des créneaux de 20 minutes pour vous permettre de rencontrer le 
plus grand nombre de personnes possible. Si vous jugez nécessaire de disposer de 
plus de temps pour une rencontre donnée, veuillez nous le faire savoir.   

 
 



PRESSE 
 
Pendant toute la durée du salon West @frica Tech, une salle de presse équipée 
d'ordinateurs avec connexion Internet, bureau privatif sera mis à la disposition des 
journalistes. Ils pourront y trouver et y lire au calme les dossiers de presse des 
exposants autour d’un rafraîchissement et consulter tous les communiqués émis, 
télécharger logos et images…..  
 

PLAN DU SITE D’EXPOSITION 
 

En cours d’élaboration 
 
 CONTACTS 
 

OSD COMMUNICATIONS / West @frica Tech 
01BP 4339 OUAGADOUGOU 01 

TEL : 00226 50 30 39 18 
Mail : westafricatech@uemoa.int 

M. OUMAR SIDIBE : 00226 78 80 13 18 
Mme ELISABETH BOGUY: 00226 78 01 32 08 

M. DAVID TIONO : 00226 78 47 46   
 

CODITIONS DE VENTE 
 
 

CONDITIONS GENERALES DE VENTE 
 
 Domaine d'application  
Le présent règlement régit l'organisation et le déroulement du Salon Ouest africain 
des Technologies de l'Information et de la Communication de l'Afrique de l’ouest 
dénommé West @frica Tech  et est applicable à toute personne physique ou morale 
associée directement ou indirectement à l'événement.  
 
Organisation  
 West @frica Tech  est organisé par l'agence OSD Communications avec l’appui 
institutionnel de la commission de l'UEMOA et le parrainage de son Président.  
 
Lieu et date de la manifestation  
West @frica Tech  se tiendra à dans le hall d’exposition du siège de l'UEMOA les 
11,12 et 13 Octobre 2007 à Ouagadougou au BURKINA FASO.  
 
Participation  
Le formulaire d'inscription est à retourner à OSD COMMUNICATIONS  
01BP 4339 Ouagadougou 01 BURKINA FASO. Seules les demandes entièrement 
remplies et dûment signées, munies du cachet de l'entreprise exposante et 



accompagnées du paiement du premier acompte permettront de bénéficier des 
garanties prévues au contrat. La réception de la demande par l'organisateur implique 
que la société désireuse d'exposer a eu connaissance des conditions générales de 
vente et les accepte sans réserve.  
Elle implique également l'acceptation de toutes dispositions nouvelles qui peuvent 
être imposées par les circonstances et que l'organisateur se réserve le droit de 
signifier, même verbalement, aux exposants et ce, dans l'intérêt de la manifestation. 
Les inscriptions qui ne seront pas accompagnées du règlement ne seront pas prises 
en compte. La date limite des inscriptions est fixée 15 septembre 2007. 
 
Garantie  
Afin de bénéficier de la garantie d'emplacement du stand choisi, de la présence dans 
les outils de communication et de promotion du salon, l'exposant doit s'acquitter en 
même temps que sa demande d'admission d'une somme correspondant à 50 % TTC 
du montant global. Cette somme sera remboursée à l'exposant si celui-ci n'est pas 
admis à exposer. En revanche, elle sera perdue pour l'exposant et acquise à 
l’organisateur si le demandeur retire sa participation après le 15 septembre 2007.  
 
Attribution des stands  
OSD COMMUNICATIONS se réserve le droit de modifier ou de changer les 
attributions de stands si cela s'avère nécessaire pour ajuster le plan de l'exposition à 
n'importe quel moment selon les impératifs d'organisation ou des règles applicables 
au site où se déroule l'exposition. OSD COMMUNICATIONS se réserve le droit de 
retirer son accord pour cette inscription et résilier ce contrat de participation s'il 
s'avère que le produit de l'exposant peut être préjudiciable à l'image ou à la bonne 
tenue du salon, ou si l'exposant ou n'importe lequel de ses représentants ne se 
conforme pas aux règles de décence ou de bienséance. 
Les stands sont ouverts tous les jours de 9 heures à 18 heures pendant le 
déroulement du salon. Aucun stand ne peut être fermé pendant les heures 
d'ouverture. Les exposants peuvent accéder à l'enceinte une (01) heure avant pour 
l'aménagement de leur stand et peuvent y rester une (01) heure au plus tard après la 
fermeture.  
 
Aménagement des stands 
Les stands (12m2) munis de prise d'alimentation électrique, sont livrés nus ou 
équipés. Ils seront mis à la disposition des exposants le 09 octobre 2007 à partir de 
08 heures. Les travaux d'équipement et d'aménagement intérieur des stands sont à 
la charge de l'exposant et doivent être entièrement terminés le 10 octobre 2OO7  à 
18 heures.  
 Tarif  
Les frais de participation pour les stands (nus, équipés) ainsi que les tarifs des packs 
sponsors et des outils de promotion sont précisés sur le Contrat de Souscription. A 
ces frais s'ajoute la TVA au taux en vigueur .  
 
Libération du stand  
Tous les stands sont remis à l'organisateur le lundi (14 octobre 2007) à 17 heures.  
 
Conditions de règlement 
Le paiement des frais de participation s'effectue en deux versements :  



- 1er versement de 50% du montant TTC de la participation au salon, à titre 
d'acompte payable au moment de l'inscription.  
- 2ème versement de 50% du montant TTC de la participation au salon  
(Solde de la facture) payable 30 jours avant l'exposition soit le 10 septembre 2007  
 
Conditions d'annulation  
L'exposant peut à tout moment et pour une cause quelconque annuler sa 
participation au salon en notifiant par lettre recommandée avec accusé de réception 
soit par e-mail ce désistement.  
- Si son annulation nous parvient 21 jours avant le salon, l'exposant restera 
redevable de 20% du montant TTC de sa commande.  
- Passé ce délai, l'exposant aura l'obligation de payer l'intégralité du montant de sa 
commande à titre d’indéminité à l’organisateur.  
 
Les Badges  
Chaque exposant sera identifié par un badge. A cet effet, l'exposant communiquera à 
l'organisateur la liste de sa délégation à l’inscription.  
 
Rencontres professionnelles  
L'exposant est tenu d'apporter l'équipement nécessaire à l'animation des séances de 
démonstration, des conférences et des animations sur ses produits, et services. 
Chaque exposant doit scrupuleusement respecter le programme des séances établi 
par l'organisateur.  
 
Publicité  
Aucune publicité sonore n'est admise à l'exception de celle qui pourrait être effectué 
par le service responsable de la publicité mis en place par l'organisateur. L'exposant 
ne peut en aucun cas faire de la publicité, sous quelque forme que ce soit, pour des 
firmes non exposantes. Toute publicité lumineuse ou sonore, ainsi que toute 
attraction, spectacle ou animation, doivent être soumis à l'agrément de l'organisateur 
qui pourra revenir sur l'autorisation accordée, en cas de gêne apportée aux 
exposants voisins ou à la tenue de l'exposition. Sauf accord exprès de l’organisateur, 
la distribution de tout document publicitaire ne pourra être effectuée par les 
exposants que sur leurs stands. L'organisateur se réserve le droit exclusif de 
l'affichage dans l'enceinte du salon.  
 
Annuaire, Catalogue et Lettre d’Information  
Les renseignements nécessaires à la rédaction de l’Annuaire et du Catalogue ou 
autre document seront fournis par l'exposant sous sa responsabilité. L'organisateur 
ne sera en aucun cas responsable des omissions, des erreurs de reproduction, de 
composition ou autres qui pourront se produire.  
 
Assurance  
L'exposant bénéficiera de la police d'assurance de l'organisateur, conformément aux 
conditions générales et sous réserve des exceptions prévues par celles-ci.  
 
Sécurité  
La sécurité de l'exposition est assurée de jour comme de nuit par le service de 
sécurité mis en place par l'organisateur en collaboration avec la Police Nationale.  
 



Service de nettoyage   
Le nettoyage des aires communes est assuré par un service d'entretien mis en place 
par l'organisateur.  
 
Contestation  
En cas de contestation et à défaut d’un règlement amiable,  seul les textes du pays 
abritant le salon  font foi et seuls les tribunaux du siège de l'organisateur sont 
compétents.  
 

                                                                  Fait à Ouagadougou, le 02 Juin 2007 
 
 

CONDITIONS GENERALES DE VENTE DES OUTILS DE 
COMMUNICATIONS 

  
Les présentes conditions générales de vente sont applicables à l’ensemble des 
Prestations commercialisées par West @frica Tech pour tous les outils de 
communication figurant sur ce document. Toute souscription d'un ordre d'insertion 
pour les outils de communication du salon West @frica Tech implique l'adhésion 
totale aux présentes conditions générales de vente. Toute modification ou réserve 
apportée de quelque façon que ce soit au présent document par l’annonceur, sera 
considérée comme nulle et non avenue.  
 
ORDRE D’INSERTION  
Les ordres d'insertion figurant sur le bon de commande doivent être adressés à West 
@frica Tech. Cet ordre est ferme et irrévocable pour le souscripteur.  
La publicité est ouverte uniquement aux exposants du salon et, par dérogation 
exceptionnelle accordée par écrit par West @frica Tech à des annonceurs ne 
rentrant pas dans la nomenclature du salon, mais dont l’activité peut présenter un 
intérêt pour les visiteurs.  
 
West @frica Tech se réserve le droit, sans avoir à motiver sa décision, de refuser un 
ordre, un outil, une création,… qui serait contraire à l'esprit de la parution, aux 
intérêts matériels ou moraux de la manifestation et aux lois et règlements en vigueur 
en matière de publicité. 
Le rejet d'un ordre ne donne pas lieu à des dommages-intérêts. Seul le règlement 
joint à l'ordre sera restitué au souscripteur.  
 
West @frica Tech décline toute responsabilité en ce qui concerne la teneur et la 
rédaction des annonces. Il ne peut être tenu responsable des informations fournies 
ou des offres proposées.  
Les textes, logos, illustrations, photographies et visuels, produits et marques, 
insertion publicitaire sont réalisés par l’annonceur et sous sa seule responsabilité. 
L’annonceur, qui supporte seul les droits éventuels notamment de reproduction et de 
représentation.  
L'annonceur dégage West @frica Tech de toutes responsabilités que celui-ci pourrait 
encourir du fait de l'insertion réalisée ou diffusée à sa demande.  
L'annonceur l’indemnisera de tous les préjudices qu'il subirait et le garantira contre 
toute action de tiers engagée contre lui relative à ces insertions.  



Il est convenu que l’annonceur autorise expressément, à titre gracieux, West @frica 
Tech et/ou tout tiers désigné par West @frica Tech à utiliser librement les logos, 
photos, illustrations, et plus généralement toutes les oeuvres et éléments participant 
à la réalisation de l’insertion, pour les besoins de la promotion du Salon et/ou des 
outils de communication.  
 
Il est rappelé que l’état de la technique ne permet pas de protéger de manière 
satisfaisante contre toute forme de reproduction, réutilisation, rediffusion, ou 
commercialisation illicite de tout ou partie d’un site Internet. L’annonceur déclare en 
conséquence avoir la connaissance que tout élément diffusé sur le réseau Internet 
est susceptible d’être copié et frauduleusement utilisé par tout utilisateur connecté au 
réseau Internet. L’organisateur ne pourra en conséquence être tenu pour 
responsable de quelque contrefaçon ou tout autre dommage subi directement ou 
indirectement par l’annonceur de ce fait.  
 
DELAI DE TRANSMISSION DES INFORMATIONS RELATIVES A LA 
REALISATION DES OUTILS DE COMMUNICATION.  
 
Pour les outils de communication à intégrer à l’Annuaire et au Catalogue  
West @frica Tech mettra en oeuvre tous les moyens nécessaires en vue de 
permettre les éditions du catalogue  et de l’annuaire cinq semaines avant le début du 
salon. Sauf notification contraire à l’annonceur.  
Les  ordres d'insertion et éléments techniques devront parvenir au plus tard le 31 
Août 2007.  
West @frica Tech fera parvenir à l’annonceur dans un délai de deux semaines avant 
le début du salon par courrier le catalogue/et ou l’annuaire conformément à la 
souscription. 
 
DUREE  
Les présentes conditions générales de vente sont applicables pour le Salon West 
@frica Tech uniquement et expireront le 10 octobre 2007.  
 
MANDAT  
L'annonceur s'engage en cas de besoin, à attester l'existence d'un mandat et à 
préciser sa durée avec son intermédiaire. Il doit aussi préciser si son mandataire doit 
s'acquitter de l'achat de l'espace qui sera fait pour son compte.  
En cas de règlement par le mandataire, l'annonceur et le mandataire sont 
solidairement responsables du paiement de l'ordre. Aucune remise professionnelle 
ne sera accordée au mandataire par l’organisateur.  
MODALITÉS TECHNIQUES  
Pour les outils de communication  
- date limite d'envoi des éléments techniques : 31 août 2007. 
A défaut de réception des éléments techniques au-delà de cette date, la mention 
“emplacement réservé à ….” suivi du nom et de l'adresse de l'annonceur, sera 
imprimée à l'emplacement réservé, et l'insertion sera facturée aux conditions de 
l'ordre.  
Les frais techniques des encartages, maquette, composition, photogravure, 
correction ou mise au format sont à la charge du souscripteur.  
La réservation de couverture et d'emplacements préférentiels sera honorée en 
fonction de leur rang d'enregistrement et des disponibilités.  



FACTURATION ET RÈGLEMENT  
La TVA est à la charge de l'annonceur au taux en vigueur.  
La facturation sera faite au nom de l'annonceur. Dans le cas de facturation d'un 
mandataire, un double de la facture sera envoyé simultanément à l'annonceur. La 
facture sera accompagnée d'un seul justificatif pour l'annonceur et, dans le cas d'un 
mandataire, d'un justificatif supplémentaire pour le mandataire.  
Le règlement est à effectuer :  
• par chèque  à l’ordre de West @frica Tech selon les modalités suivantes : 100% du 
montant TTC de la commande.  
• par virement bancaire (voir coordonnées dans l’ordre d’insertion).  
Les ordres sans règlement ne seront pas pris en considération. Une facture faisant 
ressortir la TVA sera adressée dans les meilleurs délais.  
Annulation : Toute annulation d'un ordre d'insertion doit être communiquée par 
l’annonceur par lettre recommandée avec accusé de réception adressée à West 
@frica Tech.  
Si l'annulation intervient avant le  15 Septembre 2007 : 50 % du montant TTC de la 
commande et des frais techniques seront conservés par West @frica Tech à titre 
d’indemnité, Si l’annulation intervient à partir 15 Septembre 2007 : 100 % du 
montant TTC de la commande et des frais techniques seront dus à  West @frica 
Tech à titre d’indemnité.  
 
LITIGES  
En cas de contestation et à défaut d’un règlement amiable,  seul les textes du pays 
abritant le salon  font foi et seuls les tribunaux du siège de l'Organisateur, sont 
compétents.  
 

                                                            Fait à Ouagadougou, le 02 Juin 2007 
 

FORMULAIRES D’INSCRIPTION 
 

- FICHE D’INSCRIPTION  
- FICHE DE SOUSCRIPTION (pack sponsoring) 
- FICHE DE SOUSCRIPTION (outils de communication 






